GESTION DE PATRIMOINE

Le cabinet CFCI passe a

la vitesse supérieure

MATEANITIAIENN Le gestionnaire de patrimoine lyonnais accélére sa croissance
en langant deux produits, trois agences et une direction rachat de portefeuille.

édiée 4 la gestion de patri-

francaise de conseil et d'investis-
sement (CFCI) n'a pas fini de faire
parler d'elle. Encore régional - son
siége est i Lyon -, ce courtier met
en ceuvre un plan stratégique vi-
sant i une introduction en Bourse
dans les trois ans, avec la volonté de
devenir leader au plan national,
comme le souligne son fondateur
associé, Rodolphe Pedro.

Chacun s'y retrouve
sur les frais

Premiére étape : les produits.
Contrairement aux contrats 4 frais
précomptés ou i faible commis-
sion souvent proposés par les com-
pagnies, la CFCI lance un contrat
4 primes périodiques mariant I'in-
térét du client et celui du distribu-
teur, fourni par ACMN. L'astuce ?
Au lieu de réaliser un ROE sur
quatre ou cing ans, la compagnie
accepte de prendre le risque sur
dix ans. Ce contrat n'ayant pas de
frais d"entrée, la rentabilité est im-

meine, & 'assurance vieetad | lité des sommes in-
l'immobilier, la Compagnie | vesties. Il propose

médiate sur la tota-

en outre une réduc-
tion de 75 % des
frais de gestion, ra-
menés 4 0,28 %
jordinairement de
1% a 1,5 %).

Un contrat i pri-
me unique sera
lancé en mai. Il pro-
met un chargement
moitié moindre que
celui du marché
sans appauvrir la rémunération du
courtier, avec un arbitrage auto-
matique des UC vers le fonds en
euros et des options que Rodolphe
Pedro promet «trés novatrices».

Du beau monde

Autant d'avantages qui vont
accroitre le volume d'affaires du
cabinet (2 M€ de CA en 20006 et

3 M€ espérés en 2007). Pour ac- |

compagner cette croissance, il
compte créer un réseau de distri-
buteurs et envisage la mise en

Les associés de CFCI, Patrick Zen (& gauche) et
Rodolphe Pedro, espérent devenir leader au plan national
aprés une introduction en Bourse.

ceuvre d'une structure indépen-
dante de recherche et développe-
ment. [] espére compter une cen-
taine de courtiers partenaires d'ici
ala fin de I'année et méme acqué-
rir des petits cabinets de CGPIL.
Enfin, de nouvelles agences
(Bourg-en-Bresse, Chalon-sur-
Sadne et Micon) accueillent la
clientéle aisée des hauts fonction-
naires suisses, des salariés du
centre de recherche nucléaire,
de I'OMS, de la Croix Rouge... @
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